1. Date despre program
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FISA DISCIPLINEI
Tranzactii comerciale, 2019-2020

1.1 | Institutia de invatamant superior Universitatea din Pitesti
1.2 | Facultatea Facultatea de Stiinte Economice si Drept
1.3 | Departamentul Management si Administrarea Afacerilor
1.4 | Domeniul de studii Administrarea Afacerilor
1.5 | Ciclul de studii Licenta
1.6 | Programul de studiu / calificarea Economia Comertului, Turismului si Serviciilor / Economist
2. Date despre disciplina
2.1 |Denumirea disciplinei Tranzactii comerciale
2.2 |Titularul activitatilor de curs
2.3 |[Titularul activitatilor de seminar
2.4 |Anulde studii | Ill 2.5 [Semestrul [ 1 [2.6 [Tipuldeevaluare] C | 2.7 |Regimuldisciplinei | A
3. Timpul total estimat
3.1 |Numar de ore pe saptdamana 4 3.2 din care curs 2 3.3 SI/IL/P 2
3.4 |Total ore din planul de inv. 56 3.5 din care curs 28 3.6 S/IL/P 28
Distributia fondului de timp alocat studiului individual ore
Studiu dupa manual, suport de curs, bibliografie si notite 28
Documentare suplimentara in biblioteca, pe platformele electronice de specialitate si pe teren 10
Pregatire seminarii, teme, referate, portofolii, eseuri 28
Tutorat 2
Examinari -
Alte activitati (comunicarea bidirectionala cu titularul de disciplina 1
3.7 | Total ore studiu individual 69
3.8 | Total ore pe semestru 125
3.9 | Numar de credite 5
4. Preconditii (acolo unde este cazul)
41 De curriculum Elemente de Economie comerciald, Comert international, Dreptul afacerilor
4.2 | De competente Capacitati de analiza, sinteza, gandire divergenta
5. Conditii (acolo unde este cazul)
5.1 | De desfagurare a cursului - Dotare a salii de curs cu videoproiector
- Dotarea corespunzatoare a salii de seminar
52 | D - . .| - Participarea studentilor la seminarii/laboratoare proiecte
. e desfasurare a seminarului Susti h i
- Sustinerea testului de verificare
- Respectarea termenelor de prezentare a proiectului
6. Competente specifice vizate
‘%‘"% o C1: Realizarea prestatiilor in comert, turism si servicii— 1 PC;
% S e C2: Comercializarea produselor/serviciilor —2 PC;
g—ﬁ’_; o C3: Gestionarea relatiilor cu clientii si furnizorii — 1 PC;
8 g_ o C4: Gestionarea si alocarea resurselor materiale si financiare — 1 PC;
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7. Obiectivele disciplinei

7.1 Obiectivul general al

Disciplina Tranzactii Comerciale are menirea de a transmite studentilor informatiile
necesare privind initierea si fundamentarea unei operatiuni de comert exterior. O
caracteristica a cursului o constituie interdisciplinaritatea, imbinand, in logica teoriei unei

disciplinei s . . L . . L.
afaceri internationale, mai multe discipline economice pe care, un economist trebuie sa le
cunoasca pentru a incheia contracte comerciale internationale.

A. Obiective cognitive
1. Cunoagterea si fintelegerea notiunilor legate de politicile comerciale, de
contractarea internationald, de tehnicile de plata in tranzactile comerciale,
operatiunile de import- export;
7.2 Obiectivele specifice 2. Explicarea si interpretarea mecanismelor de functionare a tranzactiilor comerciale;

intelegerea si aplicarea principiilor si metodelor fundamentale de investigare
specifice;

Identificarea, colectarea si evaluarea oportunitatilor si riscurilor aferente
activitatilor din domeniul comer{ului exterior;
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5. Definirea corecta a obiectului de studiu si stabilirea relatiilor pe care disciplina

tranzactii comerciale le are cu alte stiinte.
B. Obiective procedurale

1. Utilizarea unor metode si instrumente de investigare a rezultatelor obtinute de
catre diferite categorii de firme ca urmare a participarii la tranzactiilor comerciale;

2. Capacitatea de sintetizare si interpretare a unui set de informatii, de rezolvare a
unor probleme de baza si de evaluare a concluziilor posibile specifice operatiunilor
desfasurate in tranzactiile comerciale;

3. Folosirea teoriilor si instrumentelor pentru solutionarea problemelor specifice
operatiunilor desfagurate in tranzactiile comerciale

C. Obiective atitudinale

1. Dezvoltarea unei atitudini proactive fatd de necesitatea participarii statelor lumii la
circuitul economic mondial;

2. Autoevaluarea nevoii de continuare a formarii profesionale, prin valorificarea
oportunitatilor de identificare si asimilare de noi cunostinte in domeniu;

3. \Valorificarea optima si creativa a propriului potential in activitatile stiintifice

8. Continuturi
81.C Nr. Metode de Observatii
1. Curs .
ore predare Resurse folosite
Tranzactiile comerciale - concept, obiect 4
1 1.1. Conceptul de tranzactii comerciale
1.2. Obiectul tranzactiilor comerciale
Modalitati de realizare a operatiunilor de comert exterior 6 * prelegerea
2 2.1. Exportul si importul direct o
2.2. Exportul si importul indirect = explicatia
Contractul de comert exterior 6 ) calculatorul
3 3.1.Operatiuni precontractuale * conversatia
3.2. Elementele contractului de comert exterior euristica
Instrumente si tehnici de plata in tranzactiile comerciale 6 (prezentarea in
4 4.1. Instrumente de plata in tranzactjile comerciale = dezbaterea power —point)
4.2. Modalitati de plata in tranzactiile comerciale cu oponent
Operatiuni comerciale combinate 6 imaginar
5.1. Operatiuni in contrapartida
5 5.2. Operatiuni de reexport
5.3. Operatiuni de switch
5.4. Operatiuni de lohn
Bibliografie
1. Burciu Aurel (coord.), Tranzactii comerciale internationale, Editura Polirom, lasi, 2010
2. Ciobanu Gheorghe (coord.), Tranzactii economice internationale, Editura Risoprint, Cluj-Napoca, 2009
3. Ciobanu Gheorghe, Deceanu Liviu, Postelnicescu Catalin, Mocan Andrei, Tranzactii economice si afaceri
internationale, Editura Universitatii Babes-Bolyai, Cluj-Napoca, 2012
4. Dobrescu A., Potecea V., Sebea M, Derularea tranzactiilor comerciale, Editura Niculescu, Bucuresti, 2008
5. Funaru Mihaela, Tehnica operatiunilor de comert exterior, Editura C.H.Beck, 2013
6. lonescu Adela, Orheian Oana, Tranzactii comerciale internationale, Editura Pro Universitaria, Bucuresti, 2013
7. Man Mihai Liviu, Tranzactii internationale, Editura Eftimie Murgu, Resita, 2009
8. Mecu Dragos Gabriel, Evolutia tranzactiilor comerciale internationale si a investitiilor in contextul globalizarii

economiei mondiale, Editura Alfa, lasi, 2012
Mionel Oana, Tranzactii comerciale. De la national la international, Editia a ll-a revizuita si adaugita, Editura
Universitara, Bucuresti, 2016

10. Pistol Luminita, Tehnici de comercializare si cooperare economica internationala, Editura Fundatiei Roméania de
Maine, Bucuresti, 2007
11. Popa loan, Tehnica operatiunilor de comert exterior, Editura Economica, Bucuresti, 2008
12. Popescu Nela, Tranzactii comerciale. Editia a ll-a revatuta si adaugita, Editura ASE, Bucuresti, 2016
13. Secara Mirela, Tranzactii comerciale. Manual de studiu individual, Editura Pro Universitaria, Bucuresti, 2012
14. Tuta Loredana, Tranzactii comerciale — suport de curs pentru invatamantul frecventa redusa (pe suport electronic),
2016
8.2. Aplicatii: Seminar Nr. Metode de Observalii .
ore predare Resurse folosite
1 Seminar organizatoric: prezentarea obiectivelor disciplinei, a 2
competentelor vizate, distribuirea temelor pentru proiect - dialogul
2 Modalitati de realizare a operatiunilor de comert exterior 6 - dezbatere Studii de caz,
3 Elementele contractului de comert exterior 4 lucru in echipa | prezentare tema de
4 Instrumente de plata in tranzactiile comerciale 4 - conversatia casa, test de
5 Modalitatile de plata in tranzactiile comerciale 4 euristica verificare
6 Operatiuni comerciale combinate 6
7 Evaluare finala 2
Bibliografie

1.

Belu Mihaela, Operatiuni de comert exterior. Aplicatii. Studii de caz, Editura ASE, Bucuresti, 2008
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Popa loan, Tehnica operatiunilor de comert exterior, Editura Economica, Bucuresti, 2008
Secara Mirela, Tranzactii comerciale. Manual de studiu individual, Editura Pro Universitaria, Bucuresti, 2012
Tuta Loredana, Tranzactii comerciale — suport de curs pentru Tnvatamantul frecventa redusa (pe suport electronic),

Caraiani Gheorghe, Potecea Valeriu, Tranzactii internationale. Ghid practic si modele de documente, Editura

Ciobanu Gheorghe (coord.), Tranzactii economice internationale, Editura Risoprint, Cluj-Napoca, 2009

Dobrescu A., Potecea V., Sebea M, Derularea tranzactiilor comerciale, Editura Niculescu, Bucuresti, 2008
Funaru Mihaela, Tehnica operatiunilor de comert exterior, Editura C.H.Beck, 2013
Mionel Oana, Tranzactii comerciale. De la national la international,Editia a Il-a revizuita si adaugita, Editura

9. Coroborarea continuturilor disciplinei cu asteptarile reprezentantilor comunitatii epistemice,
asociatiilor profesionale si angajatori din domeniul aferent programului

e Competentele procedurale si atitudinale ce vor fi achizitionate la nivelul disciplinei — vor satisface asteptarile
angajatorilor din domeniul administrarii afacerilor
e Intalniri periodice cu angajatorii in scopul corelarii continutului disciplinei si metodelor de predare cu asteptarile

acestora

Nota: Universitate din Pitesti evalueaza periodic gradul de satisfactie al reprezentantilor angajatorilor fata de
competentele profesionale si transversale dobandite de catre absolventi.

10. Evaluare

Tip activitate

10.1 Criterii de evaluare

10.2 Metode de evaluare

10.3 Pondere
din nota finala

- corectitudinea si exhaustivitatea
cunostintelor;

10.4 Curs - coerenta logica; Evaluare finald - proba scrisa (2 30%
- gradul de asimilare a limbajului de ore)
specialitate.
- Activitate seminar - evaluarea Evaluarea raspunsurilor Si
raspunsurilor la intrebarile formulate interventiilor studentului in 20%
de catre cadrul didactic si a participarii | activitatile de seminar
active a fiecarui student la rezolvarea
studiilor de caz la seminar.
10.5 Seminar - Test de verificare - rezolvarea unor Testare 30%
aplicatii asemanatoare celor de la
seminarii.
- Tema de casa - se va evalua gradul Prezentarea temei de casa. 20%

de Tncadrare in cerintele impuse.

Chestionare orala

10.6 Standard minim
de performanta

1. Capacitatea de a efectua analize asupra unor cazuri concrete de tranzactii comerciale.
2. Cunoasterea notiunilor legate de operatiunile de import- export.
3. Cunoasterea tehnicilor si instrumentelor de plata utilizate in tranzaciiile comerciale.

Data completarii

Data aprobarii in Consiliul departamentului,

Titular de curs,

Director de departament,
(prestator)
Conf. univ. dr. Daniela Mihai

Titular de seminar,

Director de departament,
(beneficiar),
Conf. univ. dr. Daniela Mihai




