FIŞA DISCIPLINEI
LEGISLATIE COMERCIALA, 2017-2018
1. Date despre program

	1.1
	Instituţia de învăţământ superior
	Universitatea din Piteşti

	1.2
	Facultatea
	Mecanică şi Tehnologie

	1.3
	Departamentul
	Fabricaţie şi Management Industrial

	1.4
	Domeniul de studii
	Inginerie si Management

	1.5
	Ciclul de studii
	Licenţă

	1.6
	Programul de studii / Calificarea
	IEI / Inginer economist


2. Date despre disciplină
	2.1
	Denumirea disciplinei
	Legislatie comerciala

	2.2
	Titularul activităţilor de curs
	Lect.univ.dr. Iulia BOGHIRNEA

	2.3
	Titularul activităţilor de laborator
	Lect.univ.dr. Iulia BOGHIRNEA

	2.4
	Anul de studii
	IV
	2.5
	Semestrul
	II
	2.6
	Tipul de evaluare
	Colocviu
	2.7
	Regimul disciplinei
	O


3. Timpul total estimat
	3.1
	Număr de ore pe saptămână
	3
	3.2
	din care curs
	2
	3.3
	seminar
	1

	3.4
	Total ore din planul de inv.
	42
	3.5
	din care curs
	28
	3.6
	seminar
	14

	Distribuţia fondului de timp
	ore

	Studiul după manual, suport de curs, bibliografie şi notiţe
	14

	Documentare suplimentară în bibliotecă, pe platformele electronice de specialitate şi pe teren
	10

	Pregătire seminarii/laboratoare, teme, referate, portofolii, eseuri
	9

	Tutoriat
	5

	Examinări
	2

	Alte activităţi .....
	-

	3.7
	Total ore studiu individual
	40

	3.8
	Total ore pe semestru
	82

	3.9
	Număr de credite
	3


4. Precondiţii (acolo unde este cazul)
	4.1
	De curriculum
	

	4.2
	De competenţe
	Competente acumulate la Disciplina Drept din perioada studiilor liceale


5. Condiţii (acolo unde este cazul)

	5.1
	De desfăşurare a cursului
	

	5.2
	De desfăşurare a seminarului
	


	6. Competenţe specifice acumulate
Competenţe profesionale
	· Utilizarea în mod corect termenii juridici în materie comercială
· Interpretarea si aplicarea normelor legale în materie comercială, financiară, de dreptul muncii, proprietate intelectuală ş.a.


	Competenţe transversale

transversale
	· Stimularea unei gândiri şi abordări logice a ordinii sociale si in special a relatiilor comerciale;
· Dezvoltarea capacităţii organizatorice şi a autonomiei în derularea de activităţi comerciale;
· Dezvoltarea capacităţii de a se integra şi de a lucra în echipă.



7. Obiectivele disciplinei 

	7.1 Obiectivul general al disciplinei
	Cursul îşi propune să contureze studenţilor imaginea cadrului juridic în interiorul căruia îşi vor desfăşura activitatea profesională

	7.2 Obiectivele specifice
	· să îşi explice unele probleme ce pot să apară în raporturile juridice de afaceri;
· să îşi explice şi să interpreteze enele concepţii şi teorii întâlnite în literatura de specialitate

· să cunoască şi să înţelegă principiile, conceptele şi instituţiilor juridice specifice mediului de afaceri.



8. Conţinuturi

	8.1. Curs 
	Metode de predare
	Observaţii

Resurse folosite

	1
	Actul juridic ca izvor de obligaţii
	Prelegere

Dezbatere
	

	2
	Profesioniştii
	Prelegere

Dezbatere
	Legea nr. 31/1990 privind societatile comerciale

	3
	Societăţile comerciale
	Prelegere

Dezbatere
	Legea nr. 31/1990 privind societatile comerciale

	4
	Obligaţiile comerciale
	Prelegere

Dezbatere
	Legea nr. 31/1990 privind societatile comerciale

	5
	Titlurile comerciale de valoare
	Prelegere

Dezbatere
	Legea nr. 31/1990 privind societatile comerciale

	6
	Procedura insolvenţei profesioniştilor/comerciantilor
	Prelegere

Dezbatere

Studiu de caz
	Legea nr. 31/1990 privind societatile comerciale

	7
	Proprietate intelectuală
	Prelegere

Dezbatere
	Legea nr. 8/1996 privind dreptul de autor

	Bibliografie

1. Constatin Stătescu, Corneliu Bârsan, “Drept civil. Teoria Generală a Obligaţiilor”, Editura Hamangiu, 2008

2. Stanciu D.Cărpenaru, Tratat de drept comercial român, ediţia a II-a, Editura C.H.Beck, 2011.

4. Organizaţia Mondială a Proprietăţii Intelectuale – “Introducere în proprietatea intelectuală”, Editura Rosetti, 2001

5. L 31/1990 privind societăţile comerciale cu toate modificările ulterioare

6.  Codul civil din 2011



	8.2. Aplicaţii – Seminar
	Metode de predare
	Observaţii

Resurse folosite

	1
	1.1.Contractele

a) Clasificarea contractelor

b) Încheierea contractelor

1.2. Efectele contractelor                                                         

a) Interpretarea

b) Efecte faţa de părţi

c) Efecte faţă de alte persoane

              d) Efectele specifice contractelor sinlagmatice
	Dezbatere
	

	2
	2.1. Noţiune şi categorii de profesionisti

2.2. Obligaţiile profesionale ale comercianţilor
	Dezbatere
	Legea nr. 31/1990 privind societatile comerciale

	3
	3. Reguli comune aplicabile oricărei societăţi comerciale

             3.1. Constituirea societăţilor comerciale

             3.2. Funcţionarea societăţilor comerciale

             3.3. Modificarea societăţilor comerciale

             3.4. Dizolvarea şi lichidarea societăţilor comerciale
	Dezbatere
	Legea nr. 31/1990 privind societatile comerciale

	4
	4.1. Formarea obligaţiilor comerciale

4.2. Executarea obligaţiilor comerciale                          

4.3. Probele în materie comercială
	Dezbatere
	Legea nr. 31/1990 privind societatile comerciale

	5.
	5.1. Cambia                                                                                               

5.2. Biletul la ordin 

5.3. Cecul
	Dezbatere
	Legea nr. 31/1990 privind societatile comerciale

	6. 
	6.1. Cererile introductive

6.2. Procedura

6.3. Analiza situaţiei unor acte juridice ale debitorului

6.4. Răspunderea membrilor organelor de conducere
	Dezbatere
	Legea nr. 31/1990 privind societatile comerciale

	7. 
	7.1. Dreptul de autor şi drepturile conexe

7.2. Brevete şi concepţii conexe

7.3. Desene şi modele industriale

7.4. Mărcile de fabrică şi de comerţ, denumirile comerciale şi indicaţiile geografice

7.5. Concurenţa neloială
	Dezbatere
	Legea nr. 8/1996 privind dreptul de autor

	Bibliografie

1. Legea nr. 31/1990 privind societăţile comerciale cu toate modificările ulterioare

2.  Codul civil din 2011




9.  Coroborarea conţinuturilor disciplinei cu aşteptările reprezentanţilor comunitaţii epistemice, asociaţiilor profesionale şi angajatori din domeniul aferent programului

	


10.  Evaluare
	Tip activitate
	10.1 Criterii de evaluare
	10.2 Metode de evaluare
	10.3 Pondere din nota finală

	10.4 Curs
	Evaluare finală
	Proba orala- intrebari teoretice, studiu de caz

	30

	10.5 Seminar
	Prezenţă 

Tema de casa/referat

Activitate seminar


	Inregistrare prezenţă curs
Prezentare referat
Intrebari teoretice


	10

30

30



	10.6 Standard minim de performanţă
	Seminar trebuie acumulate cel putin 3.5 puncte iar la proba de evaluare finala min. 1,5 puncte.


Data completării


     Titular de curs



Titular de seminar 
25.09.2017

         Lect.univ.dr. Iulia BOGHIRNEA

Lect.univ.dr. Iulia BOGHIRNEA
Data avizării în departament





Director de departament

29.09.2017






Ș. l. dr. ing. Daniel-Constantin ANGHEL
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